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Antecedentes Personales 

 

 

Nombre   : Leonardo César Arancibia Valencia 

R.U.T.    : 10.919.951-6 

Nacionalidad   : Chilena 

Fecha de nacimiento  : septiembre 23 de 1970 

Edad    : 46 años 

Dirección   : Eleuterio Ramírez 1446 Depto. 903 

     Santiago. 

Teléfono   : Móvil +56 9 66563475 

e-mail    :  arancibia.leo@gmail.com  
 
 

Resumen 

 
Técnico Superior en Comercio Exterior TITULADO DE ESUCOMEX con más de 20 años de experiencia 
en Logística y Compras en empresas multinacionales, trabajando en equipos dinámicos y 
multidisciplinarios. Experiencia más reciente en gestión de proyectos de generación de energía eléctrica, 
gestionando compras, logística de importación de bienes y gestión de inventarios. 
 

Intereses Profesionales 

 
Interés en Comercio Exterior, Compras Internacionales, Cadena de Suministros y Logística. Busco 
desarrollarme profesionalmente en una compañía con un ambiente dinámico y desafiante, en donde exista 
el espacio para los aportes en la gestión y claras perspectivas a largo plazo de desarrollo profesional y 
personal. 
 

Antecedentes Laborales 

 
2016 - KLUEBER LUBRICATION CHILE Encargado de Supply Chain, Comercio Exterior, 

Compras Internacionales, Planificación, Bodegas de Lubricantes 
2006 - 2016: AES GENER S.A Analista de Comercio Exterior, en la SUBGERENCIA DE 

SERVICIOS COMPARTIDOS 
2004 – 2006: LG Electronics INC Chile Ltda. Jefe Compras Internacionales, y Logística en la 

Gerencia de Servicio 
2003 – 2004: CEMBRASS S.A. Export Sales, Importaciones, Exportaciones, Nuevos Negocios 
2002 – 2003: GRUPO DE EMPRESAS TAIS.  Jefe de Operaciones, Logística, Adquisiciones y 

Comercio Exterior 
1994- 2002: TOYOTA CHILE S.A. Encargado de Comercio Exterior, Compras Internacionales, y 

Logística 
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Proyectos a Cargo 

 
Gestión de Comercio Exterior y Logística en la etapa de Construcción y posterior operación para los 
siguientes Proyectos EPC: 
 

 EMPRESA ELECTRICA VENTANAS S.A. 

 EMPRESA ELECTRICA ANGAMOS S.A. 

 EMPRESA ELECTRICA CAMPICHE S.A. 

 EMPRESA ELECTRICA COCHRANE S.A. 

 Alto Maipo SpA (En Construcción) 

 BESS ANGAMOS Y NORGENER (Battery Energy Storage System) 

 PMA NORGENER; PMA ANGAMOS (Plan Mejoramiento Ambiental) Instalación de equipos como filtros 
de manga y desulfurizador 

 Planta Desaladora AES GENER S.A. 

 Licitación Internacional de Transporte para Chile, Colombia y Argentina 
 

Habilidades Comerciales 

 
- Exportaciones. Sólidos conocimientos en los procesos de Exportación de materiales equipos 

repuestos, y herramientas, como así también Negociaciones de precios y condiciones de venta, 
gestión de órdenes de compras, y contratos, cartas de créditos, coordinación de la operación con los 
agentes transportadores, informes de venta, liquidación de moneda extranjera, costos de 
exportación, coordinación de embarques 
. 

- Exportaciones de Energía: Gestión y apertura DUS y control de MWh, etc 
 

- Exportaciones de Combustibles sólidos y/o Gráneles (Carbón, o Hulla Bituminosa). 
 

- Importaciones. Emisión, tramitación, y negociación de cartas de créditos, negociaciones con 
proveedores, negociaciones de tarifas con compañías navieras forwarders, y/o transportistas, 
seguimientos de embarque, Regímenes Suspensivos (Admisión Temporal, Almacén Particular), 
confección de informes de importación, análisis de proveedores, costos de Importación. 
 

- Importaciones de Energía Eléctrica 
 

- Importaciones de Combustibles sólidos y/o Gráneles (Carbón, o Hulla Bituminosa), Internación 
y Almacén Particular, ajuste y validación de pesos reales versus documentales, y revisión de 
Acuerdo Comercial, etc. 

 
- Compras. Compras nacionales e internacionales, costos, cotizaciones, negociaciones de precios 

con proveedores, informes de gestión, análisis de proveedores, costos de productos importados 
 

- Logística. Logística, trazabilidad, Just in Time, inventarios, creación y emisión de informes, 
estadísticas, análisis, contabilidad básica. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



Formación Académica 

 
Profesionales y Técnicos Técnico en Comercio Exterior, titulado en el año 1993 del Instituto 

Profesional ESUCOMEX 
  Diplomado “Logística y Comercio Internacional” Lexis Nexis 
 
Primarios:   Liceo A N°33 Julio Montt Salamanca 
 
Secundarios:  Liceo AN°9 de Aplicación Colegio Particular San Benildo 
 
 

Formación Complementaria 

 
- Ingles en INSTITUTO CHILENO NORTEAMERICANO y BERTLIZ LANGUAGE CENTER 
- Cursos de “Excel Avanzado”, Frontpage, SQL Server Administración de Bases de Datos 
- Seminario sobre "La nueva normativa de Importación y Exportación y Documento Aduanero Único 

de Salida 
- Taller de implementación Gerencial para aplicación de Normas ISO 9000 

 
Otros Antecedentes 

 
- Secretario del Comité ¨Paritario de AES GENER desde el 2014 al 2016 
- Curso Primeros Auxilios ACHS 
- Capacitación uso de Desfibrilador ACHS. 
- Taller APEX, y Metodologías   

 
Competencias 

 
- Inglés oral nivel intermedio, escrito avanzado 
- Microsoft Office avanzado 
- SAP nivel usuario (Módulo MM) 
- Excel nivel avanzado (Tablas Dinámicas, Gráficos, etc.) 
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Francisca Estay Global Supply Chain Manager THE AES CORRPORATION, Arlington, VA, USA Teléfono +1 
703364 9712 mail francisca.estay@aes.com 
Juan Carlos Acevedo, Gerente de Performance e Ingeniería en AES GENER S.A. Teléfono +56 9 81370088 
Cristian Antúnez, Subgerente de Compras de Servicios en AES GENER S.A. Teléfonos: +56 2 26804718, 
Cel: +56 9 9679 1190 


